Claes: Avant RES, nous éti-
ons rattachés & une autre société
d’échange, donc nous connaissi-
ons déja ce principe. Il y a trois ans,
nous passions au RES, en raison du
plus grand réseau, des excellents
canaux de marketing, de I'avancée
logicielle sur internet et du online
banking. Nous n’avons pas eu 3
nous en plaindre. C'est pour cette
raison gue nous sommes assuré-
ment demandeur en ce qui con-
cerne une ouverture vers un plus
grand nombre de membres RES,
A cet effet, nous effectuons ré-
gulierement des promotions avec
des annonces dans le magazine et
nous allons a des rencontres RES.
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S tien Moonen: Nous ne som-
mes pas par hasard la plus grande
entreprise d’ascenseur en Belgique,
avec pas moins de 25 employés
que nous pouvons utiliser par-
tout et de maniére flexible. Nous
travaillons non seulement en Bel-
gique, le Grand-duché du Luxem-
bourg, mais nous nous orientons
aussi sur le Nord de la France et
méme le Nord des Pays-Bas. Soi-
xante pourcent de nos activités se

situent en effet dans la construc-
tion, un secteur ol nous fournis-
sons aussi bien des monte-meu-
bles pour déplacer les matériaux
de construction, les appareils et
les déchets. Mais nous fournissons
aussi un ascenseur avec opérateur
pour une personne souhaitant, par
exemple, monter un piano au 18
étage d'un batiment. Chez nous,
les monte-meubles sont aussi sou-
vent loués lorsque des meubles
ou des marchandises précieuses
ne peuvent pas étre descendues
soit dans un ascenseur trop petit,
soit par un escalier trop étroit, ou
lorsqu’il faut monter un salon ou
le contenu d'un camion de démé-
nagement entier a un étage.
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Piet Clacs: Nos dépenses en RES
sont utilisées a des fins purement
professionnelles. Actuellement,
elles concernent méme intégrale-
ment des dépenses informatiques,
au sens le plus large du terme. Non
seulement nos hardware et nos
software dans les bureaux, mais
aussi les programmes nécessaires
au logiciel de notre parc automo-
bile. A cet effet, nous travaillons
avec un membre RES, DS Improve
de Ruisbroek.

Vous lancez un "u!:)r“zﬁ RE!

poul cet “'\,.‘ II
ment ilw:'>!|||-%i§i;;if‘ 4

ebastien Moonen: C'est exact.
DS Improve nous offre un bon
rapport qualité/prix, mais nous
n‘avions pas suffisamment de RES-
Euros. D'ou cet emprunt RES sans
intérét de 42.000 RES-euros qui
est le bienvenu. Nous sommes déja
trés contents, car nous pouvons
ainsi opérer rapidement un inves-
tissement nécessaire et consacrer
nos rentrées en espéces a d'autres
dépenses prioritaires. Les conditi-
ons pour |'obtention de ce crédit
RES-euro, a savoir la caution et la
souscription d'une part C person-
nelles, n‘ont absolument pas été
un probléme pour nous.



